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⾵の時代のお⾦の義務教育
お⾦に溺愛される マインドと願望実現

４⽇間無料ブートキャンプ

10月21日(木)〜24日(日)
全日２１時３０分～

（1〜1.5時間）

無料ご招待

https://lin.ee/a14IrD0
@318fqngh (@をつけて検索)

https://lin.ee/a14IrD0
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LIVEでのアウトプットはメリット だらけ

株式会社Lutz（ルッツ） 代表取締役 三浦さやか

パラレルキャリア（複業）の専⾨家 ライブ集客コンサルタント

ライブ動画✖広告を活⽤して⽉収を3倍にする、
パラレルキャリア・ビジネスアカデミー（PBA）主宰
KADOKAWAより出版2021年に決定

2社経営。２男児のママ、17年も勤めて⼿取り20万だったため、「コスパのいい
⼥」と⾔われた事と、息⼦が「サッカー留学をしたい」
と⾔ったことがきっかけで、副業をスタート2017年9⽉に17年
勤めた会社を脱OL。SNS総フォローワー７.5万⼈、150万再⽣の動画あり。
SNS情報発信 （Facebook 960いいね、アメブロ10,000PV）
起業(副業)当初は5ヶ⽉でたった、5万円の収⼊

「全てのビジネスはオンライン化できる」「顧客のトランスフォーメーション」
を軸にパラレルキャリアで⾃⼰実現する⼈を応援。受講⽣は全国・世界18カ国、
100名のコミュニティを主宰。受講⽣も⽉商７桁、８桁達成している。
最⾼⽉商は、2,000万円 Facebookグループは10⽇で、2,100⼈、最⾼視聴率
は330名を超える。会社員や起業家へのコンサルティングをはじめとして、企業
や経営者への集客⽀援を⾏っている。

⾃⼰紹介
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最先端のうるるん銀座 メディカルサロン
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パラレルキャリア（複業）を実践
セミナー講師＆エステサロンオーナー



Copyright © 2021 Lutz co.ltd All Rights Reserved.

Copyright © 2021 株式会社Lutz All Rights Reserved.

メディアに取り上げられました
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東京FM

応援フェス

サンクチュアリ出
版
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売る商品の未来地図
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KADOKAWAとの共同セミナー実施



Copyright © 2021 Lutz co.ltd All Rights Reserved.

三浦さやかのストーリー
2016年９月 アメブロ、Facebookを初めて書き始めて、毎日コツコツ継続
していました。SNS発信を５ヶ月情報発信を継続していても、睡眠時間を削っ
て投稿を頑張っていても、売上はあがらず、お茶会をしてやっと１万円程の収
入が得られただけで、始めは何をしても上手くいきませんでした。

上手くいかなかったのは「熱狂的なファンの作り方」を知らなかったからです。
ファン作りをライブをしながら構築していったところ、月商７桁、８桁を私だ
けでなく、私の受講生も達成するようになっています。

ライブを始めたところ、３,000人規模のサミット主催、大手スポンサーからの
ご支援、企業からのコラボの依頼、企業案件、インフルエンサーの集が舞い込
んできて、総フォロワーも7.5万⼈、150万再⽣のバズる動画もでてきました。
私はこれまでに、マーケティングコンサル、セールスコンサル、セミナー、書
籍代等に約4,000万円以上投資してきました。

あなたに遠回りをしてほしくないので、ライブをかけあわせて、本気でファン
を作りたい、起業したい、複業したい、一歩ふみだしたいという方に、

お読みいただければと思います。
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パラレルキャリア(複業)をしながらライブ集客で
理想のお客様に出会う

前と後ではこんな違いがありました。

三浦さやか について

ライブでファン化すると７桁の売り上げを
上げ年収を⽉収にすることが可能

三浦さやかについて
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⼿取り20万円
“コスパの良い⼥”

Copyright © 2021 株式会社Lutz All Rights Reserved.

⼦供の保育園 16万、塾代32万

パラキャリは売れないと⾔われていた
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少し前までは・・・
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お客様の声
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お客様の声
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0からあなたの商品に殺到する

ファンを集める15の方法

ビジネスをスタートするには、１００人の集客はいらないです。

30人、50人を集めることによって、ロケットスタートできます。

どうやって、ファンを集めるかを教えます
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15の方法

影響力ある人のレバレッジを使う３点

経験・夢・熱意からペルソナ決める４点

自分で発信と特典の３点

コラボレーションの３点

主催者側になるの２点
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影響力ある人のレバレッジを使う

❶リアルイベントに参加する

影響力ある人のリアルなあるイベントに参加する
・積極的に質問や感想を述べて、自分を知ってもらう
・イベントには、必ず真ん中に座る
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影響力ある人のレバレッジを使う

❷セミナーや、交流会で名刺、SNS交換する

リアルで会った人との人脈を構築する
・セミナーや交流会で名刺交換、SNSの交換をする
・リアルで会った人との関係構築は、協力、未来の顧客、ビジネス
パートナーになります
・銀座のエステサロンは、パーティーで知り合った経営者の方との
ご縁で開店

名刺
Instagram

Facebook
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影響力ある人のレバレッジを使う

❷セミナーや、交流会で名刺、SNS交換する

どうやって友達追加してもらうか

SNSなどのプロフィール欄にURLを掲載

投稿で追加をするように促す

無料プレゼントや特典を⽤意する
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影響力ある人のレバレッジを使う

❸インフルエンサーに会いに行く

インフルエンサーに会うことで、レバレッジがかけられる
・ターゲットとする人を決めて、彼らの発信内容をシェアしてメンション
したり、コメントすると相手に通知が届く
・インフルエンサーの、ポシジョンを上げるコツやコメントの方法、シェ
アの方法を学んで、何回も繰り返す
・インフルエンサーの視界に入ったら、個別にコンタクトして会いに行く
重要なポイントは、インフルエンサーのベネフィットおよびコミュニティ
が有益になることを考える
・自分のコンテンツを見せて、シンプルにわかりやすく提案する
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68万フォロワー
180万部のベスト
セラー作家

⼈⽣が変わる
幻のお料理
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❹谷山ブレークスルーを語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

売れる商品を作るのではなく、経験を売る

経験を売る 現在過去

あなたの過去へタイムトラベルストーリー・テリング
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❹谷山ブレークスルーを語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

経験を売るとは、どんな人？

ü未来日記講座＝ライブ配信
üライブ配信で客のニーズを聞く
ü売れる商品をブラッシュアップ

1,400人以上が受講！

75日間の講座 /１年間で９期

Instagram Facebook

WPブログ
ameblo

YouTube Tik Tok

üタイムトラベル
過去を掘って経験を商品にする
人生、山あり谷あり

山 谷

üストーリー・テリング
体験談やエピソードなどの“物

語”

経験の商品設計

商品持ってない 商品持っている
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❹山谷ブレークスルーを語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

⾕⼭ブレイクスルー

経験

⾕の話
かつて、私はこうだった！

⼿取り２０万

副業を開始
５か⽉間で５万円

⼭の話
こんな経験をした

ＦＢ・アメブロ
⇒メルマガを開始、⽉収７桁
に！

ブレイクスルー
こうなった
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❹谷山ブレークスルーを語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

⾕⼭ブレイクスルー
ストーリー・テリング(体験談やエピソード)

共感度が
⾼まる

事実より
２２倍
記憶に残る

感情を
揺り動かす

効果

l 登場⼈物の境遇や考え
l ⼼の動き
l ⾃分と登場⼈物を重ね合わせる

印象的な体験談やエピソードなどの“物語”を引⽤し、聞き⼿に強く印象付ける⼿法

l スタンフォード⼤学
⼼理学とマーケティングの関係

l ⼈間味のある物語⇒聞き⼿｢体験｣

l 感情を揺り動かす
l ⾏動を喚起する
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❺あなたの夢を語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

ビジネ
ス 健康

社会⽬
標

⼈間関
係

叶えたい
⼤⽬標

夢叶シート
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❺あなたの夢を語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

「パラレルキャリアで未来の働き方を創る」

「顧客のトランスフォーメーション（成長）」

を軸にパラレルキャリアで自己実現する人を

応援

三浦さやかの夢
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❻あなたの熱意を語る

経験・夢・熱意からペルソナ決める

Mission, Vision, Value

Mission
使命

Vision
大目標

Value
行動基準

Identity
在りたい姿
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❼ペルソナ（ターゲット）を決める

経験・夢・熱意からペルソナ決める

周りにも売れる なにそれ〜

理想のお客様に会う

循環
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❼ペルソナ（ターゲット）を決める

経験・夢・熱意からペルソナ決める

理想のお客様

ペルソナ を、作り込むことが大切

あなたの商品を買ってくれるお客様の具体例
【たった１人を想像】

外側 性別・年齢・職種・年収・家族構成・学歴・地域 etc
内側 性格・悩み・ストレス・願望・目標・思考の癖 etc
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❽ライブ配信をする Facebook、インスタ

自分で発信と特典

ライブ集客で理想のお客様に出会うために・・・

・前と後ではこんな違いがありました。の配信
・テーマを１つだけ決める。本の書評でもok!
・視聴者にコメントを促す
・コメントを読み視聴者と楽しくやりとりする
・テンション、３割ましで！
・成功だけでなく失敗も開示
・画面やアイコンの奥に「人」がいることをイメージして対話する
・相手の良さを引き出すような、コラボ提案をする
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❽ライブ配信をする Facebook、インスタ
Youtube

自分で発信と特典
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❽ライブ配信をする Facebook、インスタ
Youtube

自分で発信と特典

LIVEでのアウトプットはメリット だらけ
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❾SNS情報発信をする

自分で発信と特典

SNSでのアウトプットはメリット だらけ
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❿申込みたくなるような特典を用意する

自分で発信と特典

たとえば

＜24時間限定特典＞
特典１ 最速・最短で売上アップ グループコンサル

<ご⼀括特典>
特典２ 夢を可視化できる CANVAのフレームの作り⽅

<特典3>
特典3 夢を可視化する夢叶シート

動画、小冊子など、申し込みたくなる特典を用意する
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❿申込みたくなるような特典を用意する

自分で発信と特典

質問に答えたり、プレゼントをあげたりする

追加してくれた人（リスト）の属性を分析する

その人たちに合わせた発信、商品の作成を行う

リストに向けた商品の販売を行う

本⼩冊⼦特別に、、特典をあげた後の流れ
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❿申込みたくなるような特典を用意する

自分で発信と特典

本⼩冊⼦特別に、、SNSを使う上での注意点

価値提供による教育をしっかり行う

商品の購⼊

価値観、考えの共有（＝教育）

リストからの信頼を獲得

価値提供（無料プレゼント、有益な情報、丁寧な対応）
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⓫専門家とインタビュー対談をする

コラボレーション

専門家とのインタビュー対談を、沢山発信する
目に止まるような、インタビュー対談キャッチコピーを作る
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⓬コラボレーション
⓭ゲスト講師

コラボレーション

沢山の人をゲスト講師として呼んで、コラボレーションを発信する
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⓮サミット、セミナー、イベントを主催する

主催者側になる
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⓯大きなイベントOnfire で講師として登壇
世界一大きな10万人のイベント

講師として登壇する
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ダウンロード
いただいた方への
プレゼント
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⾵の時代のお⾦の義務教育
お⾦に溺愛される マインドと願望実現

４⽇間無料ブートキャンプ

10月21日(木)〜24日(日)
全日２１時３０分～

（1〜1.5時間）

https://www.facebook.com/groups/okanedekiai

無料ご招待

https://www.facebook.com/groups/okanedekiai
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法や国際条約などで保護されています。
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